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1. DEFINICIO 

Definir el concepte de globalitzacio no es senzill, ja que es tracta 
d'un terme d'aparicio molt recent que s'aplica a molts aspectes. La 
globalitzacio fa referenda a la multiplicitat de vincles i 
interconexions entre els estats i les societats que constitueixen 
Tactual sistema mundial (sistema global). Es el proces a traves 
del qual els esdeveniments, decisions, i activitats en qualsevol 
Hoc tenen repercussions significatives a I'altra punta del mon. 

Es un proces que es va iniciar despres de la II Guerra mundial 
amb la Guerra freda i que continua en I'actualitat. Dos moments 
molt importants son: la crisis econdmica de 1973 (que va 
aguditzar el deute extern dels paisos del Tercer Mon, i va 
incrementar I'atur i la inflacio als desenvolupats) i la victoria 
polftica i econdmica del capitalisme (1989, caiguda del mur de 
Berlin). Per a molts es una nova fase del capitalisme que es va 
iniciar en fracassar el sistema politic i economic "comunista" 
(capitalisme d'estat) en molts paisos i transformar-se en altres 
(Xina) 

Cada vegada son mes les zones geografiques incloses 
(demana una internacionalitzacio mes intensa i va mes enlla) en 
aquest proces, i mes intensos els vincles, pero es queden curts 
respecte a la mundialitzacio. 

El proces de globalitzacio es dona en diferents ambits: 

social i cultural: homogenei'tzacio de les ideologies i les 
cultures. Els costums culturals i de consum en societats i 
territoris diferents tendeixen a igualar-se, gairebe sempre a 
partir del patro occidental, que s'esta convertint en el model 
de referenda a causa del lideratge dels EUA 
politic: domini dels EUA i de les democracies liberals. El 



lideratge dels EUA es indiscutible, es Tunica superpotencia 
amb prou pes demografic, economic, politic i militar per 
intervenir en tots els afers i en tots els espais del planeta 
(Intervencio en Afganistan, intervencio en IRAQ). La majoria 
dels paisos tenen un pes molt escas en les decisions 
mundials i en general es limiten a donar la seva opinio sobre 
els acords que estableixen les potencies principals. 
tecnic: Les possibilitats d'acces, difusio i intercanvi 
d'informacio i tecnologia s'han multiplicat. Els mitjans de 
comunicacio ens posen en contacte en temps real amb 
esdeveniments i persones d'altres punts del planeta. Pero 
els paisos menys desenvolupats no poden aprofitar els 
avantatges d'aquests nous mitjans 

economic: La interrelacio de tots els punts del planeta en 
quant a la produccio, distribucio, serveis, intercanvis i 
inversions de capital. En aquest centrarem el nostre estudi. 



2. GLOBALITZACIO ECONOMICA 

Des d'un punt de vista economic, el significat de la globalitzacio es 
refereix a la transformacio del mon en un gran Mercat global o 
planetari, on les relacions de produccio, distribucio, serveis, 
intercanvi o inversions de capitals han superat les fronteres estatals i 
s'han intensificat. Qualsevol producte es pot produir en qualsevol 
indret del mon i vendre's en un altre. 

Aquest fet ha provocat un fort increment dels intercanvis 
internacionals que es posa en relleu en tots els aspectes de 
I'activitat economical intercanvi de bens materials, serveis (turisme, 
assegurances, transports, comunicacions, etc.) i moviments de 
capital (inversions i transaccions de capital). 



2.1. CARACTERISTIQUES 

Els seus pilars fonamentals son: 

el gran desenvolupament dels transports i les 
comunicacions, que han millorat substancialment en 
eficacia i que han redu'it els costs. La innovacio tecnologica es 
I'origen de 1'increment de les interrelacions econdmiques entre 
els pai'sos. El progres dels mitjans de transport al llarg del segle 
XX, i el desenvolupament a les darreres decades de la 
tecnologia de la informacio i de les telecomunicacions (TIC) ha 
afavorit aquest proces. Decisions economiques, com ara la 
compra de mercaderies o d'accions d'una empresa o la venda 
de moneda estrangera, es poden prendre des d'un pais i dur-les 
a terme immediatament en un altre (mitjangant el 
desenvolupament d'lntemet, la telefonia mdbil). 
la supressio de les barreres i els obstacles politics i 
administratius (duanes, aranzels) entre pai'sos, que ha 
comportat la formalitzacio de tractats i acords de lliure comerg. 
Els aranzels que graven el comerg de bens materials s'han 
redu'it de manera costant durant els ultims cinquanta anys. 
Aquests aranzels suposaven I'any 1947 el 40% del valor total 
dels productes, mentre que actualment no arriben al 4%. 
La liberalitzacio dels moviments de mercaderies i de 
capitals entrant del proteccionisme d'altres epoques ha permes 
que hi hagi un volum creixent de transaccions d'aquest tipus (en 
torn a un bilio de dolars diaris). Les barreres a la importacio o a 
la entrada de fluxos financers no fan sino crear costs addicionals 
que eleven els preus. La desaparicio d'aquests controls, seguint 
aquests arguments, afavoreix la mobilitat dels factors(en concret 
de materies primeres, bens semiacabats i capital) i fan 
I'economia mes competitiva. Cal tenir en compte que aquesta 
liberalitzacio es imposada per organismes com el FMI i el BM a 
pai'sos econdmicament febles mentre que els liders de 
I'economia (EUA, UE, Xina, ...) encara porten a terme polftiques 
proteccionistes. 



El triomf de la ideologia neoliberal, despres de la caiguda del 
regim de I'URSS (despres de les reformes de Mijail Gorbachov) i 
de les reformes del regim xines. Aixf han quedat com 
hegemonies el sistema capitalista i els EUA. Des de la caiguda 
del mur de Berlin falta una ideologia que pogues presentar-se 
com alternativa a les polftiques neoliberals. Pero aixo ha anat 
acompanyat tambe d'un canvi de les actituds i de les idees 
respecte al funcionament del sistema economic. La ideologia 
liberal, que se soste en les virtuts del mercat com el millor 
sistema d'assignacio de recursos i en I'idea de que I'existencia 
de comerg internacional impulsa el creixement economic, ha 
posat en marxa, a traves dels governs nacionals i tambe 
d'organitzacions econdmiques internacionals (OMC, FMI), 
processos que tenen en comu donar un protagonisme mes gran 
al mercat i, per tant, reduir la intervencio del sector public en 
I'economia. 



2.2. ELS AGENTS 



2.2A. Les empreses multinacionals 

La intemacionalitzacio de I'economia empeny a les empreses a 
reorganitzar les seves estructures, tant de produccio com de 
comercialitzacio, adoptant estrategies supranacionals: 

Implantacio directa, es la seva formula tradicional 
d'instal-lacio de les multinacionals, i consisteix en instal-lar 
delegacions en altres paisos. 

Deslocalitzacio es quan una empresa trasllada una part o 
totes les seves activitats a un altre pais. Aquesta formula 
afecta sobretot empreses que es traslladen, i per tant es 
deslocalitzen, de paisos centrals a paisos emergents a la 
recerca d'unes condicions productives que els afavoreixen: 
ma d'obra barata i poc conflictiva; legislacio molt permissiva 



en materia laboral i mediambiental, avantatges fiscals; etc. 



Subcontractacio internacional quan una empresa 
contracta una part dels seus processos productius a una 
empresa estrangera. L'empresa central acostuma a retenir 
les tasques de direccio i de gestio, i les empreses 
subcontractades assumeixen la produccio de base. El 
principal avantatge d'aquesta formula es la flexibilitat que te 
l'empresa central, que pot canviar, d'empresa 
subcontractada i de zona, i graduar el volum de producte o 
de treball, en funcio dels seus interessos (maxim benefici). 

Joint Ventures quan s'estableix una alianga entre una 
empresa inversora estrangera i una companya local del pais 
on es dirigeix la inversio. Permet la penetracio rapida i 
directa en el mercat local i que l'empresa local es beneficia 
de la inversio i la tecnologia aportades. 

Franqui'cies internacionals, es tracta d'establir acords per 
a la comercialitzacio d'uns productes, o simplement d'una 
marca o de la imatge corporativa. Ex. Grans empreses de 
serveis del sector de I'alimentacio: McDonalds. 



El mon de Nike 

Els consumidors d'arreu del mon adquireixen els 
productes Nike com si fossin americans, pero en 
realitat aquesta empresa te subcontractada gairebe el 
100% de la seva produccio en pa'isos emergents. Als 
EUA l'empresa unicament realitza les tasques de mes 
alt nivell, incloent-hi les estrategies de marqueting i 
de comunicacio, I'autentic cavall de batalla del seu 
exit, i evidentment les mes ben remunerades. Els 
productes Nike es fabriquen a molts pa'isos, pero es 
als EUA on es fabrica la imatge d'aquests productes. 
El jugador de basquet Michael Jordan, el vaixell 
insignia d'aquesta corporacio, davant un nodrit grup 
d'esportistes d'elit com Tiger Woods o Ronaldo amb 
contractes multimilionaris, guanya mes diners 
aportant la seva imatge a Nike que tota la plantilla de 
l'empresa a Indonesia, es a dir, els milers de 
treballadors i treballadores que fabriquen realment els 
productes. 



El denominador comu 
d'aquestes formules 
es que l'empresa 
principal continua 
sent Tunica que 
mante el control 
sobretot el proces 
productiu o sobre les 
parts clau, mentre 
que les empreses 
participades o 

subcontractades 
estableixen una 

relacio de 

dependencia i de 



subordinacio financera, tecnologica, comercial, etc. 



Les multinacionals son les principals protagonistes del proces 
de globalitzacio, ja que, per una banda, realitzen les seves activitats 
a diversos estats (directament o a traves d'empreses filials), i, per 
altra, son presents i controlen, cada vegada mes, gairebe tots els 
sectors productius, tant de la industria com dels serveis. Els 
moviments economics que generen son elevadfssims, fins al punt 
que algunes de les grans empreses i grups multinacionals tenen 
dimensions i volums de negoci superiors als de molts pai'sos. Les 
seves inversions multimilionaries, la localitzacio de les seves 
activitats i centres de produccio es faran en aquells Noes que les 
ofereixen les millors condicions per aconseguir els seus objectius. 

El poder d'aquestes es tan gran que en I'actualitat influeixen de 
manera decisiva en I'orientacio de la produccio, de les inversions i de 
la creacio de llocs de treball a nivell mundial; relegant a un segon 
terme el paper dels governs. 



CLASSIFICACIO DE LES EMPRESES MULTINACIONALS SEGONS LINDEX DE 
TRANSNACIONALITAT 1 AL 1995 


Corporacio 


Estat 


Sector 


Index 


Nestle SA 


SuTssa 


Alimentacio 


94,0 


Thomson 
Corporation 


Canada 


Arts grafiques 


93,3 


Holderbank 
Financiere 


SuTssa 


Construccio 


92,1 


Seagram 
Company Ltd. 


Canada 


Begudes 


89,7 


Solvay SA 


Belgica 


Quimica 


89,6 


ABB Asea Brown 
Boveri Ltd. 


SuTssa 


Equipament electronic 


88,6 


Electrolux AB 


Suecia 


Electronica 


88,3 


Unilever 


R Unit/Holanda 


Alimentacio 


87,1 


Philips Electronics 
NV 


Holanda 


Electronica 


85,4 


Roche Holding AG 


SuTssa 


Farmacia 


85,1 


SCA 


Suecia 


Paper 


79,7 


Northern Telecom 
Ltd. 


Canada 


Telecomunicacions 


78,4 


Glaxo Welcome 
Pic. 


Regne Unit 


Farmacia 


76,5 


Cable and 
Wireless Pic. 


Regne Unit 


Telecomunicacions 


75,6 



Per establir el grau de transnacionalitat d'una corporacio es calcula la 
proporcio de capital, vendes i ma d'obra que te la companya fora del 
pais on es va fundar. 



2.2.2. Els estats. 

La majoria dels estats han limitat els seus sectors productius publics 
per problemes de competitivitat emprenent privatitzacions 
d'industries i de serveis i han optat de manera majoritaria per oferir 
les millors condicions a les inversions internacionals, imposts, 
subvencions, etc, per fer els seus territoris mes atractius als 
interessos de les multinacionals. 



2.2.3. Els organismes internacionals que regulen el comerg i les 
finances. 

El Banc Mundial, que es va fundar el 1944. En I'actualitat 
finanga projectes de desenvolupament als paTsos mes pobres. 
OMC. L'any 1947 es constitueix el GATT (General Agreement on 
Tarifs and Trade) acord general d'aranzels duaners i comerg) 
amb la finalitat de liberalitzar les transaccions comercials entre 
els paTsos signants de I'acord. A traves de successives 
coherencies (anomenades rondes) s'han anat produint acords 
entre els paTsos signants que limiten o prohibeixen determinades 
mesures proteccionistes. A I'acta final de la Ronda d'Uruguai, 
signada el 15 de desembre de 1993, es va acordar crear I'OMC 
(Organitzacio Mundial del Comerg) en substitucio del GATT. 
L'objectiu de I'OMC es aprovar un conjunt de mesures per anar 
cap a un desarmament aranzelari, acompanyat de I'eliminacio de 
barreres no aranzelaries en un perfode de 10 anys. 



FMI. El tons Monetari Internacional va ser creat despres de la II 
Guerra Mundial (Bretton Woods, 1944) amb la finalitat principal 
de solucionar els problemes de liquidesa internacional dels seus 
membres. En concret, tenia els objectius seguents: 

Promoure les consultes i la col-laboracio entre els pa'i'sos 

integrants per resoldre els problemes monetaris 

internacionals 

Prestar tons als pa'i'sos amb deficit a les seves balances 

de pagament. 

Ajudar a mantenir una paritat estable de les diferents 
monedes per facilitar i ampliar el comerg 
mundial. 




Quan un pais te un desequilibri en la seva balanga 
de pagaments, pot utilitzar les seves reserves de 
divises o sol-licitar un prestec del FMI. La quantitat que pot 
sol-licitar esta en correlacio amb el volum de la quota que cada 
pais aporta al Fons. La concessio d'aquest prestec depen de 
I'adopcio d'un conjunt de dures mesures d'ajust economic dins 
del pais sol-licitant, com per exemple: 

Reduccio del deficit public (retallada de despeses) per 

reduir la inflacio 

Devaluacions monetaries, que faciliten les exportacions i 

redueixen la pressio importadora, per tal de reduir el 

deficit comercial 

Privatitzacio d'empreses publiques, per "sanejar" els 

comtes de I'Estat i liberalitzar I'economia. 

Les analisis del Fons Monetari Internacional sobre la situacio 
econdmica dels pa'i'sos i les seves recomanacions sobre les 
polftiques econdmiques que nan de dur a terme les autoritats 
estatals per millorar la situacio del pais son tingudes molt en 
compte per les entitats financeres a I'hora d'atorgar o no credits 
als governs de determinats pa'i'sos. El vist i plau del FMI es com 
una mena d'aval o garantia que serveix als governs per tenir 



credits a nivell internacional. 

A I'assemblea del setembre de 1997 a Hong Kong, el FMI va 
decidir ampliar els seus poders en la regulacio dels moviments de 
capitals a nivell internacional. En concret te poders per imposar la 
liberalitzacio dels moviments de capital a qualsevol pais. Si no es 
amb el seu vist i plau, els paisos membres no poden imposar 
controls a aquests moviments. Es tambe I'autoritat monetaria que 
exerceix d'arbitre entre els partidaris d'establir limitacions 
(Imposts) als moviments de capital i els partidaris de la llibertat 
absoluta. 

El G-7, la reunio dels set paisos amb les economies mes grans 
del mon (EUA, Japo, Alemanya, Franga, Italia, Gran Bretanya i 
Canada), amb I'objectiu d'orientar la direccio de I'economia i la 
polftica mundials. 

El Foro Economic Mundial de Daves (Suissa), creat al 1970 
com punt de trobada i discussio dels principals liders economics 
mundials (politics, empresaris, academics, cientffics...) que 
representa els interessos dels governs dels principals estats del 
mon i les empreses multinacionals. 



3. CONSEQUENCIES 



El fet que la globalitzacio econdmica converteixi el mon en un gran 
mercat, amb una forta independencia entre totes les parts del 
planeta, no vol dir, pero, que tots els paisos hi participin en les 
mateixes condicions. Ben al contrari, la globalitzacio comporta el 
manteniment o fins i tot I'aprofundiment dels desequilibris economics 
en I'ambit mundial. 

• Multiplicacio dels intercanvis internacionals en tots els 
aspectes de I'activitat econdmica: intercanvi de bens 



10 



materials, serveis (turisme, assegurances, transports, 
comunicacions, etc.) i moviments de capital (inversions i 
transaccions financeres) Indicadors: 

Augment del comerg mundial de mercaderies (1990 a 1995 

en un 50%) 

Multiplicacio per 30 de les mercaderies 

Augment sostingut del turisme (1996: 600 milions de 

turistes) 

Creixement excepcional de les inversions directes de capital 

a paisos estrangers (multinacionals) i de les operacions en 

actius financers (accions, obligacions, tons d'inversio, 

diposits bancaris). 

Pero, al mateix temps ha provocat: 

- El progressiu grau de dependencia i jerarquitzacio en els 
fluxos d'intercanvi mundials: les transferences (comerg) 
mundials en constant augment es realitzen en termes de desigualtat 
i provoquen una dependencia comercial. Els paisos centrals 
concentren la major part de les activitats comercials i imposen els 
preus baixos de les materies primeres i I'energia, mentre que els 
bens d'equipament, productes o serveis, i els capitals que 
subministren als paisos periferics suposen grans beneficis per als 
paisos desenvolupats. Una de les consequencies mes destacables 
de I'intercanvi desigual es I'augment del deute extern, que impedeix 
I'inici d'un desenvolupament sostenible. D'altra banda, es mantenen 
les barreres a la lliure circulacio de persones - per exemple en el 
control dels fluxos migratoris procedents dels paisos del sud i de 
Test- i als productes agrfcoles, i, en canvi, les mercaderies i els 
capitals flueixen amb total llibertat. 

- La dependencia financera: una part important dels fluxos 
financers o inversions estrangeres en els paisos emergents tenen 
caracter especulatiu. Per exemple, als mercats de divises s'inverteix 
en monedes amb tendencia a pujar i quan s'ha obtingut un benefici 
facil es ven i es recuperen els guanys. Aquest fet subratlla la 
dependencia d'aquests paisos dels centres de decisio financera 
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localitzats al mon desenvolupat. 

• Nova divisio internacional del treball i una nova 
especialitzacio productiva en el sistema mon generat per les 
multinacionals ja que son els agents principals del comerg i les 
inversions de capitals: 

Centres de decisio i de produccio d'alt nivell que es 
situen en els paisos desenvolupats d'Europa occidental, 
America del Nord i Asia oriental, pero les activitats mes 
importants tendeixen a concentrar-se en algunes zones 
d'aquests paisos. Conserven les activitats amb mes valor 
afegit i que comporten retribucions mes elevades: processos 
de recerca i desenvolupament (R+D), marqueting, direccio 
financera, etc. Es tracta fonamentalment d'activitats 
d'organitzacio, gestio i control, i en general de tot alio que 
es basi en els coneixements i en les capacitats tecniques 
(industries punta: intensives en capital i tecnologia, amb 
elevada qualificacio de la ma d'obra i poc contaminants) 
Centres de produccio de nivell mitja i baix que es troben 
als paisos emergents o nous paisos industrials (NPI o 
"paisos taller"), i es localitzen fonamentalment al sud i a Test 
d'Asia (anomenats tambe dragons o tigres asiatics: Corea 
del Sud, Taiwan, Singapur, Malaisia, Indonesia, Tailandia, 
Xina) i a America Llatina (Argentina, Xile, Mexic). Aquests 
ofereixen salaris mes baixos, escassa regulacio laboral. 
baixa pressio fiscal, baix preu de materies primeres i 
energia, escas control mediambiental; en definitiva, 
facilitats per explotar els treballadors, espoliar el medi 
ambient i repatriar els beneficis als paisos centrals. Les 
empreses transfereixen els sectors industrials en crisi 
(textils, siderurgia...) o les fases del proces de produccio que 
requereixen molta ma d'obra, poc qualificada i a baix preu. 
El resultat es que actualment un 60% de les exportacions 
dels paisos emergents ja no son de materies primeres, 
productes agrfcoles o energia, sino que son productes de 
consum, manufacturats a baix preu, que competeixen en els 
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mercats internacionals (electronica de consum, joguines, 

botigues tot a cent). 

Centres totalment apartats o periferics del sistema mon 

es localitzen als pai'sos subdesenvolupats d'Africa, de I'Asia 
i d'America Central i Sud. Tenen una economia gairebe de 
subsistencia. La falta d'infraestructures i de teixits productius 
minims, combinada sovint amb situacions d'inestabilitat 
polftica, els fa poc atractius com a destinacio de les 
inversions internacionals. 

Reestructuracio de I'esquema de I'economia mundial: 
pa'isos centrals, semiperiferics i periferics, a partir de la 
posicio que ocupen en el proces de globalitzacio. Aixf, en el mon 
actual conviuen zones modernes i prosperes plenament 
integrades en I'economia global amb zones d'exclusio que 
queden totalment al marge d'aquesta dinamica; mantenint i, 
inclos, aprofundint els desequilibris economics. 

Pa'i'sos centrals: constitueixen el centre hegemonic de 
I'economia mundial. Estan formats pels pa'i'sos 
desenvolupats d'Europa, d'America del Nord i de I'Asia 
oriental i son els que resulten mes beneficiats en aquest 
proces. Les seves economies son les que treuen mes 
rendiment de I'engrandiment i de la liberalitzacio dels 
mercats: 

o Son la seu dels principals grups i corporacions 

econdmiques multinacionals. 
o Centralitzen la major part de les transferences 

econdmiques i financeres. 
o Acaparen una bona part del flux mundial de 

transports i comunicacions. 
o Son els principals emissors i receptors del turisme 
mundial. 
Pa'isos semiperiferics o pa'i'sos emergents, principalment 
de I'Asia i d'America Llatina, que registren cicles de fort 
creixement economic que son deguts sobretot a la recepcio 
de recursos (inversions de capital, fluxos turfstics) 
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procedents dels pai'sos centrals, per tant sotmesos a una 
forta dependencia externa i a una economia molt feble 
(retirada d'inversions, crisi a I'Asia oriental al 1997). 
Pa'i'sos periferics o resta dels pai'sos subdesenvolupats, i 
molt especialment els del continent africa, que queden al 
marge dels grans fluxos (reben un 2% de les inversions 
mundials, de transports, de serveis, de comerg) del proces i, 
en el cas de la seva participacio, amb una forta desigualtat. 
L'evidencia de les dificultats que tenen aquests pai'sos per 
millorar la seva situacio posa de manifest que el lliure 
comerg no sempre es garantia de creixement economic. 



VALOR DEL COMERC MUNDIAL DE MERCADERIES 
PER REGIONS (1996) 


Regions 


Miliards de dolars 


% Mundial 


America del Nord 


827 


16,7 


America Llatina 


249 


4,87 


Unio Europea 


2.110 


41,25 


Europa central i 
oriental 


81 


1,58 


Africa 


116 


2,27 


Orient Mitja 


165 


3,23 


Japo, Xina i Asia 
oriental 


1.094 


21,39 


Resta d'Asia 


215 


4,21 
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Els centres de decisio econfjmica al mon. 



Possibilitat d'accedir a nivells mes alts de benestar a altres 
sectors de poblacio. pero I'extensio del sistema capitalista a 

tot el mon i de la logica del seu funcionament basada en 
I'ampliacio dels mercats i I'obtencio dels maxims beneficis, ha 
reproduTt les desigualtats socials i els desequilibris 
ecologies 

Als pai'sos desenvolupats: disminucio del nivell de vida de 
les classes mitjanes i baixes. 

Els nous pai'sos industrialitzats o emergents aproximen 
alguns dels seus indicadors socioeconomics (PIB per capita) 
als dels pai'sos desenvolupats, pero amb un fort cost social 
(explotacio laboral i infantil: llargues jornades de treball en 
condicions deplorables amb salaris miserables; turisme 
sexual, globalitzacio del crim), politic (falta de drets politics i 
sindicals) i ecologic (contaminacio, desforestacio ...)■ 
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La major part dels pai'sos del Tercer Mon, anomenats 
eufemfsticament pai'sos menys avangats (PMA), han vist 
augmentar el nivell de pobresa en les ultimes decades(PIB 
per capita inferior a 1.500 $) i es mantenen al marge dels 
beneficis del proces de globalitzacio econdmica. Les seves 
economies a penes cobreixen els nivells minims de 
subsistencia i les situacions derivades de catastrofes 
naturals o de conflictes politics o etnics provoquen frequents 
crisis de subsistencia o falta d'aliments i migracions 
massives de refugiats. 

• Perdua de poder dels governs dels estats per regular 
I'activitat econdmica i promoure el creixement dels seus 
pa'i'sos, especialment entre els pai'sos desenvolupats, que han 
deixat en mans dels pocs agents que actuen a nivell 
internacional (empreses multinacionals, alguns organismes 
economics internacionals, xarxes financeres...) decisions que 
afecten el benestar dels seus ciutadans. Lexistencia d'un mercat 
global de capitals dificulta que les autoritats monetaries de cada 
pais puguin posar en practica mesures de polftica 
pressupostaria, monetaria i d'intervencio en el tipus de canvi. El 
volum de capital financer que avui circula pel mon impedeix que 
un sol pais pugui defensar la seva moneda en operacions de 
mercat obert, per tant pot desestabilitzar el seu govern. 

Els mecanismes politics, economics, comercials i teenies permeten 
que la minoria de pa'isos mes desenvolupats imposin les seves 
decisions a la resta de pa'i'sos del planeta. La suma d'aquest 
conjunt de factors provoca situacions conflictives que es manifesten 
de diverses maneres, com I'augment del terrorisme o els conflictes 
entre els territoris per aconseguir la implantacio de les empreses 
multinacionals. 

• La cultura del consumisme, de masses, indueix, per mitja de la 
publicitat, canvis de valors i fins i tot de comportament. 

• Pero la interdependencia entre els habitants del planeta cada 
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vegada queda mes palesa davant les condicions 
d'empitjorament del medi ambient i I'esgotament i la 
contaminacio dels recursos naturals. L'atmosfera, els mars i 
els boscs son globals (conflicte entre desenvolupament i medi 
ambient). 
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La globalitzacio fa referenda a la multiplicitat de vincles i 
interconnexions entre els estats i les societats que 
constitueixen factual sistema mundial (sistema global). Es 
el proces a traves del qual els esdeveniments, decisions, i 
activitats en qualsevol Hoc tenen repercussions 
significatives a I'altra punta del mon. 
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